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d'entreprises innovantes. Avec
présde 15 000 start-up en France
dont 355 sur Toulouse Métropole
etle Sicoval (700 en Occitanie), la
région estn® 1 francais (hors Pa-
1is).
« L'écosysteme toulousain est fres
riche en dispositifs d'aide aux
start-up, analyse Alexis Janicot
directeur délégué de la Fench
Tech Toulouse. En Haute-Ga-
IORne, nous sommes passes de 26
acteurs en 2016 a 75 au-
jourd'hui », Etude de marché, le-
vée de fonds, solutions RH, hé-
bergement... Cet écosysteme
piopose un ensemble de services
apx start-up. « Contrairement a
ontpellier otile BIC brassel'es-

wraccuInpagnement OcCUpentiemarcne avec plusoumoins de succes. / DR

sentiel du volume des start-up, a
Toulouse c'est la diversité des
structures qui prime », poursuit
gionale qui couvre mieux les be-
soins des jeunes pousses. « Nous
assistons a une coopétition entre
les structures, explique le direc-
teur, La Cité, par exemple, inte-
gre un fablab avec Roselab, At
Home pour les solutions immobi-
lieres et un incubateur avec
Nubbo », Une complémentarité
louée par Ingrid Sarlandier, di-
rectrice du Village by CA, l'accé-
lerateur du Crédit Agricole:
« Dans cet écosystéme, nous de-
vons étre des référents les uns

avec les autres pour aiguiller au
mieux les start-up ». Véritable
force pour les pépites, cette offre
plurielle créée néanmoins des
tensions.

Se rapprocher ou disparaitre

« Le marché commence a mon-
trer des signes de saturation,
alerte Anne-Laure Charbonnier,
directrice de Nubbo, historique
du secteur. Certains acteurs pro-
posent des services presque iden-
tiques et veulent attirer les mé-
mes clients ». Loin d'étre inquiété,
Nubbo affiche complet avec une
cinquantaine de start-up accom-
pagnées. « Notre modeéle écono-

mique public/privé nous permet
une certaine pérennité, rassure
la directrice. Mais un grand nom-
bre d'acteurs n'a toujours pas
réussi a trouver1'equilibre finan-
cier carilsrencontrentles mémes
problématiques que les start-up
qu'ilsaccompagnent ».

Les structures d'accompagne-
ment sont elles aussi de jeunes
entreprises souvent fragiles.
Trouver une rentabilité rapide de-
vient un exercice périlleux.
« Nombre d'entre eux sont en-
core financées par les levées de
fonds et non par leur rentabilité
propre, prévient Anne-Laure
Charbonnier. Certains ont aban-

Toulouse

L'Immovation met en scene votre bien

L'agence immobiliere « I'immovation » ap-
plique le concept du « home staging » (mise

enscéne de la maison) pour valoriser un bien,

mis en vente. D'ailleurs |'agence installée
dansle quartier St Cyprien de Toulouse a
aménagé ses locaux comme un apparte-
ment. Une démarche delafondatrice Karine
Alves qui a fondé cette agence en 2015 :
« L'Immovation doitaider les vendeurs a es-
timer un bien, explique la jeune femme, les
aider dans leur valorisation et faciliter ainsi
le parcours de la transaction ». En Grande-
Bretagne, cette technique concerne 70 %
des transactions immobiliéres. En Suéde, ce
concept est deduit des impots favorisant ainsi
le marché immeobilier.

En France le home staging existe depuis
2008, devenant un réel argument de vente.

-« [l faut savoir qu'un acquéreur prend sa dé-

Karine Alves fondatrice de Limmovation. /
DDM Nathalie Saint Affre

cision dans les 90 premieres secondes de la
visite, précise la jeune femme. C'est pour
cela qu'il doit non pas se sentir chez vous
mais potentiellement chez lui. Pour « em-
bellir » les biens a la vente, Karine Alves dis-
pose des locaux de stockage qui regorgent

d'objets de décoration capables de meubler
sept biens. Une fois cette mise en scéne ins-
tallée, elle prend des photos professionnel-
les, pose une annonce sur les différents sites
et démarre les visites avec les futurs acqué-
Teurs.

Un délai d’écoulement de 29 jours

En cette période plut6t délicate a cause de
la crise sanitaire, la formule marche bien.
« Nous vendons un appartement ou une mai-
son en 29 jours, soit trois fois plus rapidement
que la moyenne nationale, assure Karine
Alves. Nous vendons 98 % de nos biens en
exclusivité conire seulement 25 a 30 % pour
une agence fraditionnelle ». Cette presta-
tion porte donc ses fruits et a permis a L'Tm-
movation d'afficher une croissance de 60 %
enunan, Silvana Grasso

donné I'accompagnement pour
bifurquer exclusivement sur un
modele séminaire et formation ».
Un constat partagé par Arnaud
Thersiquel, dirigeant d’At Home.
« Depuis 2019, e marché est en
concentration, certains acteurs
vont soit se rapprocher ou dispa-
raitre, analyse le dirigeant. [l y a
un seuil critique, le marché n'est
plus vraiment ouvert. Seuls les
plus gros yont pouvoir se mainte-
nir ». Impactés parla crise, les ac-
teurs les plus fragiles sont déja
danslerouge. Une maniére d'as-
sainir un marché quasi saturé
pour qu'il puisse retrouver un cer-
tain équilibre.

Faouzi Asmoun
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Banque Populaire Occitane :
plus d'un milliard de PGE

Ce sont des informations inté-
ressantes que vient de commu-
niquerla Banque Populaire Oc-
citane dont le siege est basé a
Balma. Alors que la banque a
distribué plus d'un milliard
d’euros de préts garantis par
I'Etat (PGE) sur le marché des
entreprises o elle est leader,
12 % de ces PGE vont étre rem-
boursés a échéance c'est-a-dire
ala fin de la premiére année.
Par ailleurs, 71 % des encours
de PGE vont étre amortis sur
cing ans parmilesquels 66 %
bénéficieront d'une nouvelle
franchise en capital de douze
mois. Seulement 2 % de PGE
accordés sont remboursés par
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Christophe Bbsn, nouveau
directeur général delaBPO./ br

anticipation. 85 % des clients
bénéficiaires de ce dispositif
sont plus particulierement des
PME ayantun chiffre d'affaires
de moins de 3 M€. La BPO se
prépare alarelance et mobilise
400 conseillers sur le prochain
dispositif de Préts Participatifs
avecle Soutien de 1'Etat (PPSE).
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